
  Aufgaben
• die fachliche Beratung, die professionelle 

Demonstration und der aktive Verkauf in den 
Zahnarztpraxen und Kliniken im genannten Gebiet

• die dynamische Betreuung eines vorhandenen 
Kundenkreises sowie die Akquisition neuer Kunden

• die Organisation und Begleitung von Veranstaltungen 
und praktischen Kursen

  Profil
• Du hast bereits mehrere Jahre Erfahrung in der 

Medizintechnik, vorzugsweise in der Dentalbranche.

• Du hast eine abgeschlossene Berufsausbildung.

• Du bist dynamisch und proaktiv bei der Kunden-
betreuung.

• Deine Gesprächsführung überzeugt und du hast 
Spaß an der Arbeit mit Kunden.

• Du hast ein sicheres und sympathisches Auftreten. 

• Du zeigst Reisebereitschaft und kannst effizient und 
zielgerichtet deine Touren planen.

• Du besitzt Eigeninitiative und die Fähigkeit zum 
selbstständigen Arbeiten.

Du bist sympathisch und überzeugend in Gesprächen mit Kunden?

Du hast Erfahrung in der Dentalbranche?

Du wohnst im Großraum München / Nürnberg?

Du zeigst Eigeninitiative?

Du möchtest gerne am Erfolg unseres Unternehmens mitwirken, 
in dem deine Meinung zählt?

… dann freuen wir uns auf deine Bewerbung!

Storz am Mark GmbH • Emminger Str. 39 • 78576 Emmingen-Liptingen
Frau T. Storz-Mazzeo • karriere@stoma.de

Außendienstmitarbeiter 
für den Großraum München / Nürnberg (große Teile von Bayern) 

im Angestelltenverhältnis (Gebietsleiter) (m/w/d)

  Was uns ausmacht
Wir sorgen dafür, dass Menschen auf schonende Weise gesund und schön sein können. Wir pflegen echte Nähe zu 
unseren Kunden und Händlern. Wir verstehen unseren Außendienst als wichtige Brücke zu den Menschen 
(Praxen und Fachhändler), die ihre Instrumente bewusst „made by stoma®“ kaufen. Deshalb ist 
uns, neben der fachlichen Kompetenz, die Persönlichkeit unserer Mitarbeitenden besonders 
wichtig. Als Arbeitgeber engagieren wir uns für unsere Mitarbeitenden und freuen uns, 
wenn du uns mit deinen Fähigkeiten im großen stoma®-Team bereicherst.

Storz am Mark GmbH

  Vorteile
• Firmenwagen zur geschäftlichen und privaten Nutzung

• Ausstattung mit Handy, Tablet, Laptop und Vorführkollektion

• Fixgehalt zzgl. leistungsorientierter Provision und Spesen

• eigenverantwortliches und flexibles Arbeiten im eigenen Kundengebiet 

• freiwillige Sozialleistungen, betriebliche Altersvorsorge und BusinessBike

unseren Kunden und Händlern. Wir verstehen unseren Außendienst als wichtige Brücke zu den Menschen 
(Praxen und Fachhändler), die ihre Instrumente bewusst „made by stoma®“ kaufen. Deshalb ist 
uns, neben der fachlichen Kompetenz, die Persönlichkeit unserer Mitarbeitenden besonders 

Lerne uns näher kennen 
auf www.stoma.de


